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I. WPROWADZENIE

W przypadku gospodarstwa rolnego wystepuje wysoka réznorodno$é zagro-
zen majacych w duzej mierze egzogeniczny charakter i cechujacych sie ogra-
niczona mozliwoscig kontroli. Z tego wzgledu dostep do instrumentéw pozwa-
lajacych na finansowanie skutkéw materializacji tych zagrozen ma znaczenie
kluczowe, niezaleznie od postawionego przez gospodarstwo celu (przetrwanie
Iub rozwéj). Jednym z instrumentéw kontroli finansowej sa ubezpieczenia,
w tym ubezpieczenia upraw.

Ubezpieczenia upraw, niezaleznie od rynku, na ktérym sg oferowane, oparte
byty od poczatku na zasadzie odszkodowawczej, ktéra stanowita, ze wyptaca-
ne odszkodowanie pokrywato zaistniata z uméwionych przyczyn szkode (przy
czym, tak jak w innych rodzajach ubezpieczen, dopuszczalne byly rézne formy
ograniczania odpowiedzialno$ci ubezpieczyciela). Ze wzgledu jednak na wy-
soki poziom kumulacji ryzyka, problemy z dostepno$cia i wysoka cene rea-
sekuracji, poziom asymetrii informacji, skutkujacy podwyzszonym hazardem
moralnym 1 motywacyjnym, a takze kosztowna 1 wymagajaca specjalistyczne;]
wiedzy likwidacje szkdd, ktorej towarzysza liczne spory — koszty funkcjono-
wania tradycyjnych ubezpieczen upraw byly bardzo wysokie!. To zrodzito po-
trzebe poszukiwania innego sposobu konstrukecji umowy ubezpieczenia, kto-
ra bylaby w mniejszym stopniu podatna na wymienione wcze$niej problemy.
W efekcie zastosowano do ubezpieczen upraw indeks, ktory byt juz wykorzy-
stywany w innych branzach (przede wszystkim energetycznej).

Programy ubezpieczeniowe wykorzystujace ubezpieczenia indeksowe wpro-
wadzono poczatkowo w Stanach Zjednoczonych 1 Kanadzie, a indeks dotyczyt
$redniej wielkoéci plonéw lub éredniej wielkoéci dochodu z 1 ha upraw. Nieco
pozniej, gdyz pod koniec ubieglego wieku, do produktéw bedacych mikroubez-
pieczeniami i skierowanych do krajéow rozwijajacych sie zaczeto stosowaé tak-
ze inne indeksy, tzw. pogodowe, ktore dotyczyly przede wszystkim wysokosci
opadéw. W ciggu ostatnich 15 lat zainicjowano kilkadziesiat programoéw pilo-

1 W przypadku ubezpieczenia upraw typu multi-risk badz o charakterze all risk gwarantowa-
nych przez panstwo uproszczony wskaznik szkodowoéci ksztaltowal sie w réznych okresach lat
1970-1980 w USA, Indiach, Brazylii, Kostaryce, Japonii, Meksyku i na Filipinach w granicach od
2,6 do 5,74. J. Skees et al., New approaches to crop yield insurance in developing countries, EPTD
Discussion Paper No. 55, International Food Policy Research Institute, Washington 1999, s. 2-3.
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tazowych opartych na ubezpieczeniach indeksowych w krajach rozwijajacych
sie, m.in. w Indiach, Chinach, Wietnamie, Meksyku, wielu krajach afrykan-
skich oraz niektdrych krajach europejskich (np. Francja, Hiszpania, Ukraina)?.
Tylko jednak bardzo nieliczne z nich zostaly rozwiniete po fazie pilotazowej na
szersza skale (najlepszym przykladem sa Indie oraz Meksyk), nie spotkaly sie
bowiem z wystarczajacym zainteresowaniem klientéw, 1 to pomimo istotnych
zalet dla kupujacego (umozliwiajacych pokrycie zdarzen dotad nieubezpiecza-
nych lub ubezpieczanych za bardzo wysoka cene oraz charakteryzujacych sie
bardzo szybka, przejrzysta likwidacja szkdéd)?. Powstaje zatem bardzo istotne
poznaweczo 1 praktycznie pytanie o przyczyny tego stanu rzeczy. Pytanie to jest
szczegdlnie aktualne takze dla rynku europejskiego, gdzie w ramach Wspélne;j
Polityki Rolnej UE okreslonej na lata 2014-2020 po raz pierwszy zezwolono
na dofinansowywanie produktéw ubezpieczeniowych opartych na indeksach.
Celem niniejszego artykulu jest identyfikacja czynnikéw determinujacych
popyt na ubezpieczenia indeksowe w rolnictwie. Zakres przedmiotowy obej-
muje zasadniczo indeksy pogodowe, choé¢ uwzgledniono uzupelniajaco takze
wyniki badan indekséw dotyczacych $redniego plonowania, o ile dotyczyty
krajow rozwijajacych sie, gdzie ubezpieczenie indeksowe nie ma charakteru
przymusowego. Przytoczono ponadto pogladowe dane dotyczace akceptacji
takiego rozwigzania w Polsce. Zakres czasowy wyznacza zasadniczo moment
wprowadzenia pierwszych préb pilotazowych w zakresie ubezpieczen indekso-
wych w krajach rozwijajacych sie, a wiec 2001 r.%, 1 obejmuje okres do 2015 r.

II. KONSTRUKCJA UBEZPIECZENIA INDEKSOWEGO

W ubezpieczeniu indeksowym wyptacane Swiadczenia nie sa powigzane ze
szkodg na poziomie indywidualnym, ale zalezg od tego, czy warto$¢ indeksu
jest nizsza albo wyzsza od ustalonego wczeéniej poziomu (ang. threshold lub
trigger). Indeks to jaki$ przyjety wskaznik, bazujacy np. na wielkosci opadow
w okreslonym okresie, predkosci wiatru, poziomie naslonecznienia, Sredniej
wielkosci plonéw z 1 ha uprawy mierzonej na okreslonym (malym) obszarze,
poziomie $miertelnosci zwierzat itp. Dane stuzace do obliczenia indeksu moga,
by¢ zbierane przez stacje meteorologiczne, satelity itd. Indeks powinien byé
jak najscislej skorelowany z ubezpieczana potencjalng szkoda, a poziom tego
skorelowania wyznacza tzw. ryzyko bazowe. Ryzyko bazowe jest to sytuacja,
w ktorej ubezpieczony nie otrzymuje §wiadczenia, mimo ze w rzeczywistosci
poniodst szkode, lub otrzymuje Swiadczenie, mimo ze rzeczywiScie szkody nie

2 Por. takze Agicultural Insurance Schemes, European Commission, s. 491 61. Dane dotycza-
ce krajow UE pochodza z 2006 r., z wyjatkiem Szwecji (2000) 1 Hiszpanii (2005). Dane dotyczace
krajow spoza UE pochodza (w zaleznoéci od panstwa) z lat 2000-2006.

3 Szerzej zob. J. Handschke et al., Koncepcja polis indeksowych i mozliwosé ich zastosowania
w systemie obowigzkowych dotowanych ubezpieczer upraw w Polsce, PIU, Warszawa 2015, s. 71.

4 W 2003 r. wprowadzono pierwsza, inicjatywe w zycie w Indiach. Szerzej D. Clarke et al.,
Weather Based Crop Insurance in India (March 1, 2012), World Bank Policy Research Working
Paper no. 5985, s. 3.
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poniodst. Im stabiej indeks jest skorelowany z ubezpieczona szkoda, tym jest jej
gorszym wyznacznikiem (wyzsze jest ryzyko bazowe), co prowadzi do zwiek-
szenia czestotliwosci wezesniej wspomnianych sytuacji. Indeks powinien byé
latwo weryfikowalny, obiektywny (tzn. niepodatny na manipulacje ze strony
ubezpieczonego lub ubezpieczajacego oraz zakladu ubezpieczen), mierzony
przez organy niezalezne od podmiotéw stosunku ubezpieczeniowego.
Likwidacja szk6d w ubezpieczeniu indeksowym nie wymaga wizyty u rolni-
ka — éwiadczenie jest wyplacane na podstawie stwierdzenia faktu, ze rzeczy-
wista wielko$¢ indeksu (np. skumulowana wielko$é opadéw) dla danego gospo-
darstwa jest nizsza (np. w przypadku ubezpieczenia od suszy) lub wyzsza (np.
przy ubezpieczeniu od powodzi) od przyjetego w umowie poziomu. Oznacza to
znaczng redukcje kosztow likwidacji szkdéd 1 przyspieszenie wyplat, a takze
zmniejsza skutki asymetrii informacji pomiedzy stronami (utrudniajace przy-
ktadowo ustalenie stopnia wspélprzyczynienia sie do powstania szkody). Za-
miast likwidowac¢ kilkadziesiat szkdd na terenie np. danej gminy, wystarczy
znaé rzeczywisty poziom indeksu dla tego obszaru i1 poréwnac go z przyjetym
wezesnie) triggerem. Wiekszosé produktéw ubezpieczen indeksowych w kra-
jach rozwijajacych sie ma prosta konstrukcje, tj. wystepuje tylko jeden poziom
triggera 1 jeden poziom $wiadczenia®. Wykorzystywane w tych produktach in-
deksy opieraja sie najczesciej na wskaznikach opadéw i dotycza strat wywo-
lanych konkretnym zdarzeniem, tj. susza lub nadmiernymi opadami. Zdecy-
dowanie rzadziej spotykane sa produkty o indeksach dotyczacych catkowitego
spadku plonéw, bez wzgledu na przyczyny, ktore ten spadek wywotaty.

ITI. POPYT NA UBEZPIECZENIE INDEKSOWE
- WYNIKI BADAN ZAGRANICZNYCH

1. Czynniki zwigzane z produktem
1.1. Ryzyko bazowe

W ramach konstrukeji produktu kluczowe wydaje sie kilka elementéw: in-
deks, ktéry decyduje o poziomie tzw. ryzyka bazowego, ilo§¢ 1 poziom trigge-
réw, wysoko§é §wiadczenia lub §wiadczen (jesli ich poziom jest zr6znicowany),
czas trwania umowy oraz cena za sam produkt.

Konsekwencja tzw. ryzyka bazowego w ubezpieczeniu indeksowym moze
by¢é¢ sytuacja, w ktérej rolnik ponosi szkode, ale nie otrzymuje $wiadczenia.
Im wyzsze jest ryzyko bazowe, tym takich przypadkéw moze by¢ wiecej. Skut-
kiem jest nadwyrezenie zasady realno$ci ochrony ubezpieczeniowej, ktéra jest
zasada bezwzgledna dla realizacji podstawowej funkeji ubezpieczen — ochrony

5 Wyjatek stanowi np. S. Cole et al., Barriers to household risk management: evidence from
India, ,American Economic Journal: Applied Economics” 5(1), 2013, s. 104-135; X. Giné, D. Yang,
Insurance, credit, and technology adoption: field experimental evidence from Malawi, ,Journal of
Development Economics” 89(1), 2009, s. 1-11; D. Stein, Paying premiums with the insurers money:
insurance decisions in a repeated interaction, niepublikowane.
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ubezpieczeniowe]j. Oczekiwana konsekwencja takiego stanu rzeczy jest zmniej-
szenie popytu na tego typu produkt. Zmniejszenie popytu w przypadku wyso-
kiego ryzyka bazowego moze ponadto wynikaé¢ z awersji do niejasnosci (ang.
ambiguity aversion), kiedy podmiot, ze wzgledu na to, ze nie preferuje sytuacji
niepewnos$ci, majac watpliwosci co do stopnia korelacji pomiedzy wartoscia
indeksu a ponoszonymi stratami, ogranicza transakcje kupna ubezpieczenia®.

Tak zwane ryzyko bazowe mozna zmierzy¢ 1 nada¢ mu charakter obiektyw-
ny (Jest to zreszta niezbedne przy podejmowaniu decyzji dotyczacej konstruk-
¢ji produktu). Pytaniem zasadniczym jest jednak to, jak potencjalny kupujacy
postrzega ryzyko bazowe, czyli jaka jest jego subiektywna ocena w zakresie
mozliwych skutkéw oraz prawdopodobienstwa ich realizacji. Ujecie obiektyw-
ne 1 subiektywne moze znaczaco sie réznié¢, co wynika z procesu postrzegania
ryzyka oraz czynnikéw, ktére na ten proces wpltywaja’.

Dostepne wyniki badan nie potwierdzaja istotnego znaczenia dla popytu
takich czynnikéw, jak: odleglo$é gospodarstwa do najblizszej stacji mierzacej
opady, réznica w zakresie wysokosci nad poziomem morza pomiedzy stacja
a gospodarstwem, odlegtoé¢ do centrum (centrum najblizsze] najmniejsze]
jednostki administracyjnej), odlegloé¢ pomiedzy domem a polem czy dekla-
rowanie innych niz $rednie dla danego obszaru administracyjnego opady. Je-
dynie réznica w zakresie wysokos$ci nad poziomem morza pomiedzy centrum
a gospodarstwem okazala sie istotna statystycznie 1 zmniejszata w niewielkim
stopniu poziom popytu®.

Jak wspomniano wczeéniej, poziom ryzyka bazowego zalezy od rodzaju
wybranego indeksu, tj. czy zostanie on zbudowany na wskaznikach mierza-
cych tylko wielko$¢ opadéw, wskaznikach uzyskiwanych z obserwacji sateli-
tarnych itd. Okazuje sie, ze wybor indeksu ma wplyw na akceptacje 1 decyzje
o zakupie®.

Rajiv Seth, Valeed A. Ansari 1 Manipadma Datta na podstawie przepro-
wadzonych badan stwierdzili, ze zauwazy¢ mozna preferencje respondentow
w odniesieniu do kombinacji wskaznikow opaddéw i1 temperatury wzgledem
indeksu opartego tylko na wskazniku opad6ow!’, ktory notabene jest dominu-
jacy w produktach indeksowych dla rolnikéw.

5 G. Bryan, Ambiguity and insurance, niepublikowane za: C. McIntosh et al., Productivity,
credit, risk, and the demand for weather index insurance in smallholder agriculture in Ethiopia,
LAgricultural Economics” 44(4-5), 2013, s. 400. Zob. takze M. Carter et al., Index-based weather
insurance for developing countries: a review of evidence and a set of propositions for up-scaling,
Background document for the workshop: ,,Microfinance products for weather risk management in
developing countries: State of the arts and perspectives”, Paris, June 25 2014, s. 13.

7 Szeroko na ten temat Riick, Bayerische (1993), Risiko ist ein Konstrukt. Wahrnehmungen
zur Risikowahrnehmung, Minchen 1993.

8 Zob. C. McIntosh et al., op. cit., s. 413.

9 Tak L. Vandeveer, Demand for area crop insurance among litchi producers in northern
Vietnam, ,Agricultural Economics” 26, 2001, s. 183, choé¢ mamy tu do czynienia z indeksem plo-
nowania, a nie pogodowym.

10 R. Seth et al., Weather-risk hedging by farmers: an empirical study of willingness-to-pay in
Rajasthan, India, ,,The Journal of Risk Finance” 10(1), 2009, s. 61. Badany produkt nie byt ubez-
pieczeniem indeksowym, ale derywatem pogodowym.
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1.2. Konstrukcja produktu

Nie bez znaczenia dla wysoko$ci popytu na produkty indeksowe dla rol-
nikéw pozostaja poziom wyznaczonych triggeréw oraz wysoko$é $wiadczen.
Nancy McCarthy przeprowadzita badania w Maroku, oferujac w kazdym
z czterech badanych regionéw szeéé hipotetycznych produktéw (trzy rézne po-
ziomy triggeréw oraz dwa rézne poziomy $wiadczen)''. Wyniki wskazuja, ze
w regionach o wiekszym zréznicowaniu opadéw rolnicy preferowali kontrakty
0 wyzszym poziomie triggeréow (skutkujace czestszymi wyplatami) oraz tan-
sze, tj. oferujace nizszy poziom $wiadczen. Podobne wyniki uzyskat w zakresie
trigger6w Alexander Sarris wraz ze swoim zespotem w Tanzanii'2.

7 dostepnych badan wynika, ze popyt na ubezpieczenie indeksowe istot-
nie zalezy od ceny za ubezpieczenie i jest to (jak mozna bylo oczekiwaé) ko-
relacja ujemna, choé¢ jej wielkoé¢ jest w poszczegblnych badaniach rézna's.
Wprowadzenie doptat do ceny, nawet o relatywnie niewielkiej wysokosci,
istotnie zwieksza popyt 1 jest to silniejszy bodziec dynamizujacy anizeli inne
czynniki, np. cechy demograficzne rolnika, charakterystyki jego gospodar-
stwa, doSwiadczenia z przeszloéci czy inne determinanty behawioralne'.
Warto tu zauwazyé, ze proponowane ubezpieczenia indeksowe cechuje ni-
ski udzial wartoéci §wiadczenia wzgledem sktadki (ang. payout-to-premia
ratio). Shawn Cole z zespolem, przeprowadzajac swoje badania w Indiach,
gdzie od czterech lat funkcjonowatl pierwszy na Swiecie program ubezpieczen
indeksowych, stwierdzili, ze wspomniany wskaznik oscylowal na poziomie
od 33-55% ($rednio 46%) 1 byt znaczaco niszy od wskaznikéw popularnych
ubezpieczen w krajach wysoko rozwinietych'®. Tak wysokie ceny za ubezpie-
czenia indeksowe wynikaly z wysokich kosztéw administracyjnych, niskiej
wartoéci pojedynczych kontraktéw w poréwnaniu z kosztami operacyjnymi
oraz brakéw w danych niezbednych do zaprojektowania i prowadzenia ubez-
pieczenia'. Biorac pod uwage oszacowana dla badanej grupy elastyczno$éé
popytu, podwyzszenie wskaznika §wiadczenia-do-ceny do poziomu $redniego

1 Szerzej zobacz N. A. McCarthy, Demand for rainfall-index based insurance: a case study
from Morocco, Intl Food Policy Res Inst., EPTD Discussion Paper No. 106, 2003.

12°A. Sarris et al., Producer demand and welfare benefits of rainfall insurance in Tanzania,
Rome: FAO Commodities and Trade Policy Research Working Paper Series, 18, 2006, s. 15.

13 Tak S. Cole et al., op. cit., s. 120 1 123, gdzie redukcja ceny o 10% powoduje wzrost popytu
od 10,4 do 11,6%; L. Vandeveer, op. cit., s. 181, gdzie 10-procentowa redukcja ceny dla ubezpie-
czenia indywidualnego zwiekszata popyt o 6,8%, a dla ubezpieczenia dla catej gminy tylko o 2,2%.
Pierwsze badanie dotyczylo jednak rzeczywistego, a drugie hipotetycznego (deklarowanego) popy-
tu. A. Seth, wyznaczajac w ramach eksperymentu cene za hipotetyczne derywaty pogodowe, réw-
niez stwierdzil bardzo istotna korelacje pomiedzy wielkoécia akceptowanej przez respondentéw
ceny a deklarowanym popytem (A. Seth, op. cit., s. 60).

4 C. McIntosh, op. cit., s. 413.

% Przyktadowo przecietna warto§¢ tego wskaznika dla indywidualnych ubezpieczenn komu-
nikacyjnych i mieszkaniowych w USA wynosi 65-76%. Szerzej S. Cole et al., op. cit., s. 1081 123.

16 X. Giné, Making Index Insurance Work for the Poor, Presentation taken during the Policy
Research Talk on April 7, 2015, The World Bank.
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w USA spowodowalby, ceteris paribus, wzrost popytu od 36% do 66% (w za-
leznosci od produktu)'’.

7 dostepnych badan wynika takze, ze dluzszy czas trwania umowy zwiek-
sza prawdopodobienstwo zakupu ubezpieczenia indeksowego, a rolnicy przed-
ktadali zakup produktéw indeksowych w grupach nad zawarcie indywidualne]
umowy'®, Z kolei oferowanie produktow wiazanych z kredytem (na finanso-
wanie nakladéw zwiazanych z prowadzeniem uprawy lub sktadki) nie musi
prowadzi¢ do zwiekszenia popytu'®.

2. Czynniki zwiazane z ubezpieczonym

2.1. Posiadane aktywa, dochody i ograniczenia w zakresie plynnosci

Wyniki badan dotyczacych wptywu sytuacji majatkowej, tj. posiadanych
aktywOw na popyt na ubezpieczenia indeksowe, nie sa jednoznaczne. Najwyz-
sze korelacje w tym zakresie zaobserwowaé¢ mozna w odniesieniu do wartosci
zwierzat hodowlanych, choé¢ ich kierunek jest zmienny?°. Znaczenie pozosta-
lych aktywéw jest niewielkie, cho¢ istotne statystycznie?'.

Wydaje sie, ze wazkie znaczenie w kontekscie zakupu ubezpieczen powi-
nien odgrywac¢ dochéd gospodarstwa domowego. Wyniki badan w wiekszosci
potwierdzaja korelacje dodatnia, jest ona jednak staba?2. Wyjaénien tej dosé
zaskakujacej prawidlowosci moga dostarczy¢ rozwazania na temat ptynnosci
finansowej gospodarstw. Okazuje sie bowiem, ze to nie zasoby gospodarstwa
czy poziom jego dochodéw, ale ich rozktad w ciagu roku i1 mozliwo$é dyspo-
nowania odpowiednimi érodkami w momencie zapadalno$ci zaptaty sktad-
ki odgrywaja zasadnicza role w kontekscie podejmowania decyzji o zakupie

17 S. Cole et al., op. cit., s. 123.

8 R. A. Seth, op. cit., s. 61.

1 Choé¢ w badaniach popytu hipotetycznego jest czynnikiem wpltywajacym dodatnio. Zob. po-
réwnanie C. McIntosh et al., op. cit., s. 407 oraz 411.

20 R. Seth, op. cit., s. 61, stwierdzil korelacje pozytywna, a S. Chantarat et al. — negatywna,
(eidem, Willingness to pay for index based livestock insurance: results from a field experiment in
northern Kenya, Working Papers 2009, s. 29). Zaznaczy¢ nalezy, ze badane byly inne produkty:
w pierwszym przypadku derywat pogodowy, w drugim — ubezpieczenie indeksowe dla zwierzat.

21 Por. S. Chantarat et al., op. cit., s. 29, przy czym posiadanie aktywéw tzw. produkcyjnych
(zwierzeta niewypasane lokalnie, sklepy, dziatki w miescie itd.) jest pozytywnie skorelowane, na-
tomiast pozostatych aktywéw negatywnie skorelowane z popytem. Inne zob. S. Cole et al., op. cit.,
s. 127 (zasoby mierzone indeksem), X. Giné et al., Patterns of rainfall insurance participation
in rural India, ,World Bank Economic Review” 22(3), 2008, s. 539-566 (s. 556 dotyczy wartos$ci
majatku i dzierzawionej ziemi); C. Turvey, R. Kong, Farmers’ Willingness to Purchase Weather
Insurance in Rural China, SSRN Working Paper Series 2010, s. 19.

22 Zob. np. L. Vandeveer, op. cit., s. 181; A. Sarris et al., op. cit., s. 26; X. Giné, D. Yang,
op. cit., s. 9; S. Cole et al., op. cit., s. 127. Jedynie u S. Chantarat et al., op. cit., s. 29, poziom
korelacji byt zdecydowanie wyzszy (0,45 przy poziomie istotnoSci 10%). Z kolei Mclntosh et al.
zidentyfikowali bardzo staba korelacje ujemna (C. McIntosh et al., op. cit., s. 413).



Determinanty popytu na ubezpieczenia indeksowe w rolnictwie w $wietle badan 183

ubezpieczenia?, a dopasowanie ptatnosci sktadek do ptynnosci gospodarstw
moze podnie$é popyt o 34%24. Przypuszczenia te potwierdza takze negatyw-
na korelacja pomiedzy dostepem do kredytu a nabywaniem ubezpieczen?®.

2.2, Historia szkodowosci i stosowane metody kontroli ryzyka

Doéwiadczenia w zakresie szkdd z przeszto$ci maja przetozenie na postrze-
ganie ryzyka?. Postrzeganie ryzyka z kolei wptywa na podejmowane dziata-
nia w ramach zarzadzania tym ryzykiem i ewentualny zakup ubezpieczenia?’.
Istotnym pytaniem jest to, czy prawidlowo$¢ te mozemy takze zaobserwowacé
w przypadku ubezpieczen indeksowych, tj. czy rzeczywiscie odniesione szkody
w przesztoéci zwiekszaja prawdopodobienstwo zakupu ubezpieczenia indek-
sowego w kolejnym okresie, oraz jak inne podejmowane dzialania kontrolne
(prewencyjne, represyjne) modyfikuja popyt na ubezpieczenie indeksowe.

Wyniki badan przeprowadzonych w odniesieniu do rzeczywistego popytu
na ubezpieczenie indeksowe od suszy w stanie Andhra Pradesh w Indiach nie
pozwalaja na stwierdzenie, ze samo tylko doSwiadczenie szkdéd w przeszto-
$ci prowadzi do zwiekszenia popytu na ubezpieczenie indeksowe. Wykluczono
autokorelacje pomiedzy zdarzeniami, ktéra pozwolitaby przypuszczaé rolni-
kowi (jeSli bylby jej §wiadomy), ze skoro doznat szkody w biezacym okresie,
to bardziej prawdopodobna jest szkoda w kolejnym okresie. Stwierdzono, ze
zmienno$¢ w zakresie opadéw deszczu oraz $rednia wielko$é opadéw nieznacz-
nie (Jesli w ogdle byly istotne statystycznie) wpltywaty na zakup ubezpieczenia
indeksowego, zatem nie mozna wyciagnac jednoznacznego wniosku, ze szkoda
doznana w poprzednim okresie zmniejsza plynnoéé finansowa i w ten sposéb
ogranicza mozliwoé¢ nabycia ubezpieczenia w okresie kolejnym lub ze dozna-
nie szkody w roku poprzednim zwieksza subiektywna ocene prawdopodobien-
stwa wystapienia tego samego zdarzenia w okresie nastepnym?®. Inne badania
dotyczace zmienno$ci ,,ubezpieczanych” warto$ci, tj. zmienno$ci plonowania
lub dochodu — wskazuja na dodatni, cho¢ niewielki wplyw na popyt na ubez-

2 A. Sarris et al., op. cit., s. 26; A. Patt et al., Making index insurance attractive to farmers,
,Mitigation and Adaptation Strategies for Global Change” 14(8), 2009, s. 749.

2 Szacunki dla stanu Andhra Pradesh w Indiach — X. Giné, op. cit., passim.

2 (. McIntosh et al., op. cit., s. 413.

26 P. Slovic et al., Risk as analysis and risk as feelings: some thoughts about affect, reason,
risk and rationality, ,Risk Analysis” 24, 2004, s. 311-322; M. C. Ho et al., How do disaster char-
acteristics influence risk perception?, ,Risk Analysis” 28, 2008, s. 635-643; D. Vastfjill, The affect
heuristic, mortality salience, and risk: domain-specific effects of a natural disaster on risk-benefit
perception, ,Scandinavian Journal of Psychology” 55, 2014, s. 527-532.

27 D. J. Beal, Emerging issues in risk management in farm firms, ,Review of Marketing and
Agricultural Economics” 64(3), 1996, s. 336-347; R. Ullah et al., Factors effecting farmers’ risk at-
titude and risk perceptions: the case of Khyber Pakhtunkhwa, Pakistan, ,International Journal of
Disaster Risk Reduction” 13, 2015, s. 151-157.

28 Szerzej zob. D. Stein, op. cit, s. 20-24. Podobnie Sarris et al. zauwazyli dodatni zwiazek po-
miedzy sklonnoscia do zaptaty (WTP) a iloécig lat w ciggu ostatnich 10 lat, w ktérych nastapit zna-
czacy spadek dochodu gospodarstwa ponizej poziomu normalnego oraz pomiedzy WTP a wysta-
pieniem od 1998 r. suszy wplywajacej na warunki zyciowe, jednakze obie wartosci byty nieistotne
statystycznie w modelu (przy przyjetym poziomie istotnos$ci 10%). A. Sarris et al., op. cit., s. 26.
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pieczenie indeksowe (dotyczy to zaréwno zmiennosSci obiektywnej liczonej na
podstawie danych, jak 1 subiektywnej percepcji tej zmiennosci czy oczekiwanej
wielkosci straty)?.

Stosowanie kontroli fizycznej 1 finansowej w ramach zarzadzania ryzykiem
moze, choé¢ nie musi modyfikowac¢ popyt na ubezpieczenia indeksowe. Wyniki
badan wskazuja, ze nieistotne jest stosowanie nawadniania, zaréwno w aspek-
cie popytu hipotetycznego, jak 1 rzeczywistego®. Pozytywny wplyw na decyzje
o zakupie ubezpieczenia ma z kolei poziom stosowania chemicznych nawozow
sztucznych?®. Ponadto, jak mozna bylo przypuszczaé, korzystanie z pomocy fi-
nansowej rodziny w przypadku wystapienia szkody wplywa negatywnie na
hipotetyczny popyt na ubezpieczenia®.

2.3. Otrzymane wcze$niej odszkodowania i §wiadczenia

Bazujac na danych 3-letnich w zakresie funkcjonowania ubezpieczen in-
deksowych w Indiach sprzedawanych przez BASIX?}, Dan Stein wykazal, ze
otrzymanie przez rolnika $éwiadczenia z ubezpieczenia indeksowego zwieksza
prawdopodobienstwo nabycia przez niego tego ubezpieczenia w okresie na-
stepnym o $rednio 10-20%3%%. Wzrost ten jest silnie zréznicowany i zalezy od
wysokoséci otrzymanego $wiadczenia.

Zatem otrzymanie $wiadczenia w wysokosci co najmniej dwukrotnej warto-
$ci optaconej sktadki powoduje zwiekszenie prawdopodobienstwa ponownego
zakupu o 2,5 do 3 razy. Otrzymanie §wiadczenia wyzszego niz skladka, ale
mniejszego niz jej dwukrotnoé¢ wywotuje efekt pozytywny, lecz w granicach
bledu statystycznego. Z kolei otrzymanie nizszego $wiadczenia od skladki
powoduje niewielki spadek prawdopodobienstwa ponownego zakupu?®®. Zaob-
serwowana, prawidlowo§¢ mozna wyjaénié, opierajac sie na modelu awersji
do straty (ang. model of loss aversion) — ptacona w kolejnym okresie sktadka
traktowana jest jako zmniejszenie otrzymanej wezeéniej korzysci (o ile $wiad-
czenie jest wyzsze niz sktadka), a nie jako rzeczywista strata. Tym samym
zgodnie z zalozeniami modelu jej ptatno$é jest mniej dotkliwa niz rzeczywista
strata, co czyni ubezpieczenie bardziej atrakcyjnym?®. Ze wzgledu na to, ze
wsrod oséb, ktore dokonuja ponownego zakupu ubezpieczenia indeksowego, sa
takze takie, wzgledem ktérych nie stosowano dzialan marketingowych, przy-

29 C. Turvey, R. Kong, op. cit., s. 20; R. Seth, op. cit., s. 61; S. Chantarat et al., op. cit., s. 29.
W tym ostatnim przypadku warto dodaé, ze istotna statystycznie w modelu okazala sie oczekiwa-
na wielko$¢ straty w kolejnym roku, a nie rzeczywisty udziat lat, w ktérych gospodarstwo poniosto
straty powyzej 200% éredniej wielko$ci strat w ciagu ostatnich 11 lat.

30 C. Turvey, R. Kong, op. cit., s. 20; A. Sarris et al., op. cit., s. 26; S. Cole et al., op. cit., s. 127.

31 C. McIntosh et al., op. cit., s. 413.

32 A. Sarris et al., op. cit., s. 26.

33 BAXIS zostata utworzona w 1996 r. i jest nazwa grupy przedsiebiorstw, ktérych celem jest
udzielanie wsparcia gospodarstwom domowym w celu osiagniecia przez nie mozliwosci samo-
utrzymania. W 2005 r. wezesniejszy projekt pilotazowy w zakresie mikroubezpieczen indekso-
wych dla rolnikéw zostat rozszerzony i objal sze$é stanéw.

34 D. Stein, op. cit., s. 8.

35 Ibidem, s. 19.

36 Szerzej ibidem, s. 12-19.
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puszcza sie, ze ponowny zakup po otrzymaniu $wiadczenia moze by¢ spowodo-
wany tzw. efektem potwierdzenia (ang. confirmation bias). Otrzymane $wiad-
czenie utwierdza takie osoby w przekonaniu o tym, ze podjeta decyzja co do
zawarcia ubezpieczenia byta stuszna 1 sktania do ponownego zakupu?®’. Bardzo
istotny wplyw otrzymanych éwiadczen na zakup ubezpieczenia indeksowego
w kolejnych okresach potwierdzilo takze kolejne badanie rzeczywistego popy-
tu na ubezpieczenia indeksowe w Indiach. Wyptata S§wiadczen w danej wiosce
istotnie zwiekszala prawdopodobienstwo zakupu w kolejnym roku i dotyczyta
nie tylko oséb, ktore rzeczywiscie otrzymaty Swiadczenia (tu wzrost prawdo-
podobienstwa zakupu o ok. 50%), ale takze oséb mieszkajacych we wioskach,
w ktorych éwiadczenia byly wyptacane (wzrost prawdopodobienstwa zakupu
0 25%)%. Efekt ten byt dtugotrwaty, ale zmniejszajacy sie w kolejnych trzech
latach. W przypadku bezposrednich beneficjentow $wiadczen najsilniej od-
dzialywal w drugim i trzecim roku po otrzymaniu zaplaty, natomiast w odnie-
sieniu do pozostatych oséb w kolejnym sezonie®. Znaczenie otrzymywanych
Swiadczen potwierdzajq tez inne badania®®.

2.4. Zaufanie do instytucji i produktu

Przegladajac wyniki badan, mozna stwierdzi¢, ze w ramach szeroko poj-
mowanego czynnika ,zaufanie” rozwazane sa dwa aspekty, tj. zaufanie do in-
stytucji zaangazowane] w program ubezpieczeniowy (ang. trust in the third
party) oraz zaufanie wzgledem samego produktu ubezpieczenia indeksowego.

Prawdopodobienstwo zakupu ubezpieczenia roénie, gdy rolnik miat wezes-
niejszy kontakt z dana instytucja (bankiem, zakladem ubezpieczen, organiza-
cja prowadzaca program, posrednikiem), tj. byt lub jest obecnie jej klientem
(w zakresie takze produktow nieubezpieczeniowych), nalezy do jakiego$ sto-
warzyszenia przez nig prowadzonego lub posrednik finansowy, z ktérym ma
kontakt, jest polecony przez dana instytucje*'. W zaleznoéci od badan (sposobu
ich przeprowadzenia, okoliczno$ci itd.) zaufanie do instytucji oferujacej ubez-
pieczenie indeksowe (mierzone w réznoraki sposob) zwieksza popyt na ubez-
pieczenie indeksowe od 0,1 do 8 razy*2.

Zaufanie wzgledem produktu, tj. przekonanie, ze produkt jest wiarygod-
ny 1 rolnik otrzyma $wiadczenie na umoéwionych warunkach?*®, stanowi kolej-

37 S. Cole et al., Dynamics of demand for index insurance: evidence from a long-run field ex-
periment, ,American Economic Review” 104(5), 2014, i przytoczone wyniki analizy statystyczne;j.

38 Ibidem.

39 Tbidem.

10 Zob. np. H. Cai et al., Microinsurance, trust and economic development: evidence from
a randomized natural field experiment, NBER working paper 15396, s. 23; H. Cai et al., The ef-
fect of microinsurance on economic activities: evidence from a randomized field experiment, ,The
Review of Economics and Statistics” 97(2), 2015, s. 298.

41 X. Giné et al., Patterns..., s. 558; A. Patt, op. cit., s. 746; S. Cole et al., op. cit., s. 124. Z kolei
brak lub niewielki wplyw zauwazyli w swoim badaniu C. McIntosh et al., op. cit., s. 413.

42 X. Giné et al., Patterns..., s. 558; S. Cole et al., op. cit., s. 124.

4 W literaturze znane jako zasada realnoéci (J. Handschke, Funkcje i zasady ubezpieczer go-
spodarczych, w: T. Sangowski (red.), Ubezpieczenia gospodarcze, Poltext, Warszawa 1998, s. 83-85).
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ny istotny czynnik zwiekszajacy popyt na ubezpieczenie indeksowe't. Czesé
autorow wskazuje tu na kluczowe znaczenie otrzymywanych wczesniej przez
rolnikéw lub osoby z ich najblizszego otoczenia Swiadczen lub odszkodowan®s.
Ze wzgledu na to, ze prawdopodobienstwo zakupu ubezpieczenia rosnie (i to
znacznie) nie tylko w odniesieniu do oséb, ktére otrzymaly Swiadczenia, ale
takze tych, ktore byly tego Swiadkami (mieszkajace w tej samej wiosce), przy-
puszczalnie méwié¢ mozna o efekcie ,,rozpowszechnienia sie wiedzy”, ktéra pro-
wadzi do zwiekszenia zaufania do produktu®.

2.5. Wiedza finansowa

Mozna przypuszczaé, ze wieksza wiedza finansowa rolnika zwieksza szan-
se na zakup przez niego produktu, ktéry rozumie 1 ktéry odpowiada jego po-
trzebom. Tym samym ewentualne rozczarowanie zwigzane z ubezpieczeniem
jest mniej prawdopodobne. Z badan wynika, ze rzeczywiécie poziom wiedzy
finansowej jest pozytywnie skorelowany z zakupem ubezpieczenia indekso-
wego, przy czym szczegblnie istotne okazuje sie rozumienie pojecia prawdo-
podobienstwa oraz konstrukeji konkretnego produktu ubezpieczeniowego®.
Pewnym wyznacznikiem wiedzy finansowej moze tez by¢ posiadanie innego
ubezpieczenia, cho¢ wyniki badan w zakresie jego wplywu na popyt na ubez-
pieczenie indeksowe nie sg jednoznaczne*. Wiedze finansowa mozna prébo-
wac podnosié przez rézne dzialania o charakterze edukacyjnym i w ten sposéb
stymulowaé popyt. Z przeprowadzonych eksperymentéw wynika, ze jest to
skuteczne®®. Warto tu zauwazy¢, ze zaufanie 1 wiedza (finansowa) moga by¢
wzgledem siebie substytucyjne.

2.6. Awersja do ryzyka i inne cechy demograficzne i behawioralne

Awersje do ryzyka 1 jej wplyw na popyt na ubezpieczenie indeksowe ba-
dano wielokrotnie. Wydaje sie to tym bardziej istotne, ze z zalozenia traktuje
sie rolnikéw jako grupe o niskiej sktonnosci do ryzyka. Tym bardziej zatem
zaskakuja wyniki badan: powigzania pomiedzy awersja do ryzyka a popytem
na ubezpieczenia indeksowe (rzeczywistym lub hipotetycznym) okazywatly sie

4 H. Cai et al., Microinsurance..., s. 23; A. Patt, op. cit., s. 750; H. Cai et al., The effect...,
s. 2921 298.

# Kwestia ta zostata oméwiona wezeéniej.

46 D. Stein we wczesniejszych badaniach byl sklonny do odrzucenia takiej hipotezy. Por.
D. Stein, op. cit., s. 28.

47 S. Cole et al., Barriers..., s. 127; R. Seth et al., op. cit., s. 61,

48 Wedlug Cole et al. posiadanie innej umowy ubezpieczenia zwiekszalo prawdopodobienistwo
zakupu ubezpieczenia indeksowego o ok. 11% (Barriers..., s. 127), z kolei Giné et al. ustalili, ze za-
lezno$¢ ta, choé¢ dodatnia, okazata sie nieistotna statystycznie (X. Giné, Patterns..., s. 556). Warto
dodaé, ze posiadanie konta bankowego, cho¢ jest skorelowane dodatnio z potencjalnym popytem,
takze nie okazalo sie zmienna istotna statystycznie (S. Chantarat et al., op. cit., s. 29).

4 S. Gaurav et al., Marketing complex financial products in emerging markets: evidence from
rainfall insurance in India, ,Journal of Marketing Research” 48, 2011, November; X. Giné et al.,
Social networks, financial literacy and index insurance, Enhancing financial capability and be-
havior in low-and middle-income countries, (2011), s. 195.
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negatywne, cho¢ czesto statystycznie nieistotne®. Ten zaskakujacy kierunek
wplywu ttumaczyé mozna tym, ze prawdopodobnie sam produkt byl oceniany
jako ,ryzykowny” albo z powodu postrzeganego ryzyka bazowego, albo na sku-
tek niezrozumienia konstrukeji i dzialania produktu.

Cechy demograficzne, takie jak: wiek rolnika, jego wyksztalcenie ogol-
ne, cechy osobowo$ciowe (sklonno$§é do wyolbrzymiania rzeczywistosci, uf-
no$¢, umiejetnosé kalkulacji, cierpliwosé, wyznawana religia), nie sa istotne
w konteksécie popytu na ubezpieczenia indeksowe®, choé¢ ograniczenie uwagi
poswieconej rolnikowi podczas procesu sprzedazy (brak wizyty) lub rodzaj ak-
centowanych w materiatach informacyjnych korzysci (czy w kontekscie indy-
widualnym czy grupowym) oraz umieszczanie w ulotkach symboli religijnych
innych wyznan juz tak®2,

IV. STOSUNEK POLSKICH ROLNIKOW
DO PRODUKTU INDEKSOWEGO

Ubezpieczenia indeksowe nigdy nie byly obecne w Polsce, trudno zatem wyro-
kowaé na temat akceptacji samej idei 1 ewentualnej gotowosci do zakupu. Dotych-
czas przeprowadzono tylko jedna prébe empirycznej oceny akceptacji tego typu
rozwiazan w rolnictwie 1 dotyczyta ona ubezpieczenia indeksowego od suszy®®.

Okazato sie, ze poziom akceptacji rozwigzania indeksowego jest stosun-
kowo wysoki (57% respondentéw ocenito, ze koncept sie podoba)®t. Byl on

%0 Wyniki istotne statystycznie uzyskano w S. Cole et al., Barriers..., s. 124.
51 C. McIntosh et al., op. cit., s. 413; S. Cole et al., op. cit., s. 121-122.
2 Szerzej S. Cole et al., op. cit., s. 121-123 1 126.

5 Badanie przeprowadzone zostato w marcu 2012 r. metoda CATI przy wykorzystaniu kwe-
stionariusza ankiety. Badaniem objete zostaty gospodarstwa rolne w Polsce o powierzchni powyzej
1 ha, znajdujace sie poza powiatem miastem, zgodnie ze spisem rolnym z 2002 r., oraz na terenach
suszowych. Liaczna préba wyniosta 5000 wywiaddéw 1 dobrana zostata w ten sposéb, by wyniki byty
reprezentatywne dla Polski ze wzgledu na dwa kryteria, tj. wielko$é gospodarstwa oraz potozenie
gospodarstwa. Rolnikom przedstawiono nastepujacy koncept: , Istnieje mozliwo$¢ wprowadzenia
w Polsce nowego ubezpieczenia w zakresie ubezpieczenia upraw od suszy, pozwalajacego na prze-
trwanie jej skutkéw przez rolnikéw. Na wiekszosci obszaréw rolnych w Polsce wystepuja czasowe
niedobory wody, ktére moga znacznie obnizy¢ plonowanie. Na rynku dostepne jest ubezpieczenie
upraw od suszy, ale jest ono dla rolnikéw za drogie, a likwidacja szkéd ktopotliwa. Nowy pomyst
to ubezpieczenie indeksowe suszy. W celu oszacowania wielko$ci ubytku w plonie nie jest koniecz-
na wizyta towarzystwa ubezpieczeniowego na Pana/Pani polu. Ubytek jest szacowany odgérnie
przez niezalezny Instytut Upraw i Nawozenia Gleb w Putawach, ktéry monitoruje susze w Polsce.
Jesli ten Instytut stwierdzi, ze plonowanie danej uprawy na danej klasie gleby w danej gminie
jest mniejsze niz 50% $redniego plonu z ostatnich lat, to kazdemu rolnikowi, ktéry zdecyduje sie
na ubezpieczenie, bedzie wyplacona okreslona kwota. Wyptata ryczattowa przekazywana przez
towarzystwo ubezpieczeniowe bedzie taka sama dla rolnikéw z danej gminy i bedzie dostosowana
do rodzaju uprawy 1 klasy gleby. Wyptacona kwota raczej nie pokryje w pelni straty, ale pozwo-
li rolnikowi na rozpoczecie produkeji w kolejnym okresie wegetacji. Ubezpieczenie indeksowe —
pozwala na przetrwanie w przypadku suszy”. Szerzej zob. J. Handschke et al., op. cit., s. 7-22.

5 Te i dalsze wyniki sg cytowane za: M. Kaczata, D. Wisniewska, Factors influencing farmers’
decisions on drought index insurance in Poland, The Third World Risk and Insurance Economics
Congress (WRIEC) 2015, Monachium, 2-6 sierpnia 2015.
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istotnie statystycznie® skorelowany z lokalizacja gospodarstwa, dominujaca
klasa ziemi oraz poziomem wyksztalcenia osoby prowadzacej gospodarstwo.
Pozostate cechy charakteryzujace gospodarstwo lub rolnika, takie jak wiek,
pleé¢, wielko$é gospodarstwa, przeznaczenie produkcji (na potrzeby wlasne
lub na rynek), czy dominujacy rodzaj produkeji okazaly sie nieistotne sta-
tystycznie. Podobnie na ocene konceptu ubezpieczenia indeksowego istotnie
nie wpltywaly: wielko§¢ przecietna dochodu gospodarstwa, udzial dochodow
z dziatalno$ci rolniczej w tacznych dochodach czy sezonowo$é dochoddéw.
Poziom akceptacji konceptu nie zalezat takze, co moze zaskakiwaé, od do-
Swiadczen zwigzanych z susza (czestotliwos¢ 1 dotkliwo§¢ suszy w ostatnich
10 latach), ani tez od subiektywnej oceny zagrozenia, jakie susza stwarza dla
funkcjonowania calo$ci gospodarstwa. Istotne znaczenie miat jednak fakt fi-
nansowania z ubezpieczen (jakichkolwiek) szkéd w uprawach oraz posiada-
nie umowy tradycyjnego ubezpieczenia upraw w roku poprzedzajacym ba-
danie, w tym w szczegdlnosci ubezpieczenia od suszy. Z kolei najsilniejszym
korelatem akceptacji nowych rozwiazan okazaly sie opinie na temat ubez-
pieczen, w tym przekonanie o tym, ze ubezpieczenie jest zabezpieczeniem
bytu rodziny, gwarantuje wysokie odszkodowania oraz ze ceny tradycyjnych
ubezpieczen rolnych sa zbyt wysokie. Mozna zatem stwierdzi¢, ze akceptacja
nowego rozwiazania ubezpieczeniowego zalezala przede wszystkim od czyn-
nikéw pozaekonomicznych, a zasadnicza role odgrywaja stosunek do ubez-
pieczen w ogéle 1 wczes$niejsze korzystanie z ubezpieczenia upraw lacznie
z doS§wiadczeniem otrzymania odszkodowania.

7 kolei gotowo$é do zakupu ubezpieczenia indeksowego przy zapropono-
wanej cenie 1 wysokos$ci Swiadczenia (popyt hipotetyczny) zadeklarowato
14% badanych, 45% byto niezdecydowanych, natomiast 41% stwierdzito, ze
produktu takiego nie kupi. Najbardziej istotnym?® czynnikiem wptywaja-
cym na pozytywna decyzje byt poziom akceptacji samej koncepcji indeksu,
lokalizacja gospodarstwa, opinie na temat ubezpieczen oraz czestotliwos$é
suszy w przesztosci. Nieistotny w konteksécie deklarowanego zakupu byt
dochdd gospodarstwa rolnego. Zastanawiajacy jest fakt, ze wsrdd oséb, kto-
re akceptuja sam pomyst ubezpieczenia indeksowego, zdecydowana wiek-
szo$¢ nie zdecydowataby sie na jego zakup lub waha sie w kwestii zakupu.
Okazuje sie, ze wpltywajace na ostateczng decyzje sa w tym przypadku na-
stepujace czynniki: czestotliwo$é pokrywania szkéd w uprawach z ubez-
pileczenia w ciggu ostatnich 10 lat, poziom akceptacji opinii, ze kazdy
rolnik powinien sie ubezpieczaé oraz ze ubezpieczenie zapewnia poczucie
bezpieczenstwa, a takze lokalizacja na terenie wojewddztwa dolnoslaskie-
go. Mozna ponadto stwierdzi¢, ze w zalezno$ci od rodzaju uprawy istnie-
ja wyrazne preferencje rolnikow co do wysokosci triggeréw 1 $wiadczen
oraz ceny®’.

% Przy poziomie istotnosci 10%.
5 Przy poziomie istotnosci 5%.
5T Szerzej zob. J. Handschke et al., op. cit., s. 156-161.
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V. PODSUMOWANIE

Rozwazania dotyczace czynnikéw wplywajacych na ksztaltowanie poten-
cjalnego popytu na ubezpieczenia indeksowe musza uwzgledniaé fakt, ze
czeé¢ badan dotyczy popytu na hipotetyczny produkt, cze§é natomiast popytu
na produkt, ktory rzeczywiécie funkcjonuje na rynku. Badania dowodza, ze
opracowywane prognozy maja niewiele wspdlnego z rzeczywisto$cia. Progno-
zowany popyt jest bardzo stabo skorelowany z faktycznym, a jesli juz, to ne-
gatywnie®®. To podwaza zasadnoéé prowadzenia badan przed wprowadzeniem
produktu na rynek i sklania do wiekszej ostroznosci przy ksztaltowaniu pro-
graméw ubezpieczen opartych na ich wynikach.

Jednoczeénie jednak przeglad wynikéw badan pozwala zauwazy¢, ze nieza-
leznie od tego, czy badany byt popyt hipotetyczny czy rzeczywisty, pewne pra-
widtowosci co do istotnoéci 1 kierunku oddzialywania niektérych czynnikow
istnieja. Zasadniczo mozna stwierdzié, ze wazna role odgrywa stosunek $wiad-
czenia do ceny 1 nie jest to wniosek zaskakujacy. Wystepuje jednak szereg
czynnikow pozacenowych, ktore silnie moga zmniejszaé lub dynamizowacé po-
pyt. Sa to ograniczenia w zakresie plynnos$ci finansowej gospodarstw, poziom
zaufania do instytucji zaangazowanej w program, jak 1 do samego programu
ubezpieczeniowego, wewnetrzne wiezi pomiedzy potencjalnymi klientami czy
do$wiadczenia w zakresie otrzymanych §wiadczen ubezpieczeniowych w prze-
sztosci.

Kraje, w ktorych prowadzi sie badania, naleza niemalze w calosci do kra-
jow rozwijajacych sie, ktére cechuje niski lub §redni dochdd przecietny (przy
czym poziom zréznicowania jest wysoki). Przecietna wielko§é gospodarstwa
jest mata, przetrwanie gospodarstw silnie zalezne od warunkéw pogodowych,
liczba lat edukacji prowadzacego gospodarstwo znacznie zréznicowana®. Ofe-
rowane produkty maja charakter mikroubezpieczen. Wydawaé by sie mogto,
ze takie uwarunkowania ekonomiczne 1 kulturowe znacznie ograniczaja moz-
liwo$é¢ przenoszenia wnioskéw 1 aplikacji pewnych rozwiazan w odniesieniu do
krajow rozwinietych. Przyktad Polski przeczy jednak takiemu stwierdzeniu.
Tym, co jest wspdlne dla wszystkich krajow, niezaleznie od stopnia ich roz-
woju gospodarczego, jest kluczowa rola zaufania do instytucji i do produktu
ubezpieczeniowego oraz historia odszkodowawcza.

Pomimo szerokiego spektrum prowadzonych badan w odniesieniu do popy-
tu na produkty indeksowe w rolnictwie wskazaé¢ mozna pewne ,biate plamy”,
obszary slabo rozpoznane. Jednym z nich jest problematyka ryzyka bazowego.
Istotne jest zbadanie zwigzkéw nie tylko pomiedzy poziomem ryzyka bazowe-
go a zglaszanym popytem, ale w szczegdlnoséci pomiedzy subiektywnym po-
strzeganiem tego ryzyka a zakupem ubezpieczenia w danym 1 kolejnych okre-
sach. Dodatkowo rozpoznanie mechanizméw i czynnikéw, ktére wyjadniatyby

% C. McIntosh et al., op. cit., s. 410.

% S. Cole et al., The effectiveness of index-based micro-insurance in helping smallholders
manage weather-related risks, London: EPPI-Centre, Social Science Research Unit, Institute of
Education, University of London, London 2012, s. 22.
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powiazanie pomiedzy ,obiektywnym” a ,subiektywnym” ryzykiem bazowym
jest elementem niezbednym w procesie ksztattowania zaufania do produktu.
Badan wymagaja takze inne elementy pozacenowe, w tym w szczegdlnosci
znaczenie tzw. analfabetyzmu finansowego.

Zidentyfikowanie czynnikéw wplywajacych na popyt jest punktem wyjsécia
do budowania sprofilowanych programoéw ubezpieczeniowych. Nie wystarczy
jednak sama znajomo$é¢ elementéw determinujacych popyt, ale konieczne jest
dodatkowo rozpoznanie skutkéw stosowania produktéw indeksowych zaréw-
no w kontekscie naktadow, jak 1 wynikéw dziatalnosci gospodarstwa rolnego
1 — pézniej — catego sektora rolnego. Ubezpieczenia maja bowiem charakter
instrumentalny wzgledem okres$lonych celéw mikro- 1 makroekonomicznych.
Tego typu analizy, majace jak dotad charakter szczatkowy, wyznaczaja ko-
lejny obszar badawczy w dziedzinie ubezpieczen oraz w praktyce zaktadow
ubezpieczeniowych, jak rowniez w polityce resortéw — rolnictwa i finanséw.
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FACTORS DETERMINING THE DEMAND FOR INDEX-BASED CROP INSURANCE

Summary

The main aim of this study is to identify factors determining the demand for index-based
crop insurance. A systematic search of published and unpublished material relevant to demand
for index insurance in developing countries and Poland has been conducted. It has been found
that not only price factors (the premium level, subsidy vouchers or credit constrains) but also
non-pricing factors (liquidity constraints, trust and financial literacy) could affect the demand
significantly. These findings are relevant not only for scaling-up the index programs in develop-
ing countries, but also to the EU, where within the Common Agricultural Policy for 2014-2020,
subsidies of index insurance have been allowed for the first time.



